Entrevista con M. L. Torrents Font, Presidente Ejecutivo de SEYDE ABOGADOS

“Lo mas importante es
conocer la cultura del pais
con el que vamos a tratar”

Se observa cada vez mas una tendencia creciente de las pymes a iniciarse en
la compraventa de productos en mercados internacionales, obligadas en par-
te por la necesaria reduccién de costes derivadas de la competencia. Seyde,
un gabinete juridico ubicado en Barcelona y especializado desde 1974 en la
contratacion internacional, ofrece asesoramiento en este proceso.

ué servicios ofre-
ce Seydc a lOS
empresarios que
esean interna-
cionalizarse?
Acompanamos al cliente en
todas las fases de la opera-
cion, que son cuatro. En
primer lugar analizamos la
conveniencia y viabilidad
del negocio tanto juridica
como econdmica;  recibi-
mos informes de nuestros
colaboradores externos afin-
cados en el pais en que se ha
de llevar a cabo la operacién.
El segundo paso consiste en
la asistencia en la toma de
decisiones  juridico-fiscales
y en la estructuracion de
las formulas contractuales
y de cumplimiento de las
obligaciones asumidas. La
tercera fase se basa en el
control y seguimiento de
las obligaciones contraidas.
Finalmente, negociamos ex-
trajudicialmente  cualquier
responsabilidad que pudiera
derivarse del incumplimien-
to ¥, si es preciso, judicial-
mente. Aparte de todo esto,
es también importante el
asesoramiento en fiscalidad
internacional, incluyendo
en este punto los paraisos
fiscales.

-;Con qué estructura
cuentan para llevar a cabo
estos servicios?

En la sede de nuestro des-
pacho en Barcelona conta-
mos con diez profesionales
del dmbito juridico, econé-
mico y comercial de diver-

sas nacionalidades, ademds
de la colaboracién de 54
despachos, de caracteristi-
cas y dedicacion similar a
la nuestra, distribuidos por
distintos paises, asi como
las aportaciones de profe-
sionales de otros dmbitos,
y las relaciones que man-
renemos con Cimaras de
Comercio, Embajadas y
otros organismos ad hoc.
-:Qué mercados ofrecen
mayores posibilidades?
Asia, Hispanoaméricay Afri-
ca. Lo importante es el con-
trol del riesgo empresarial.
-;Cuiles son las cues-
tiones mds importantes a
valorar en el proceso de
internacionalizacién de la
pyme?
Lo mis importante es cono-
cer la cultura del pais con el
que vamos a tratar. De ahi
que sea necesario un aseso-
ramiento basado en la expe-
riencia y en el conocimiento
de esa cultura tanto social
como empresarial. Nuestras
caracteristicas intrinsecas y

de dimensién nos permite
comprender mejor a nues-
tro cliente. Y en los casos en
que vemos que csa idea no es
viable ofrecemos alternarti-
vas: ya sca el mismo negocio
en otro pais con mds posibi-
lidades, o bien otro tipo de
proyecto con posibilidades.

-;Cuil es la tendencia de
los dltimos anos de las py-
mes espanolas queacceden
por primera vez a los mer-
cados internacionales?
Dada nuestra experiencia,
tanto de operativa juridica
como mercantil, en la reali-
zacion de negocios interna-
cionales, es la de buscar ser
asesorados en todo momen-
to por profesionales conoce-
dores y con contactos en ¢l
mercado al que se pretende
acceder. o
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